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Gobiernos
multilaterales

Fundaciones públicas
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privadas Donaciones
corporativas
Donaciones

individuales Ayuda
mutua Movimiento de
ONG internacionales

Financiadores

GUBERNAMENTAL

FUNDACIONES PRIVADAS

FUNDACIONES PÚBLICAS

FINANCIADORES DEL
MOVIMIENTO

La financiación de las labores de justicia
social y climática puede ser inconsistente e
impredecible. La mayoría de las
organizaciones necesitan múltiples
fuentes de financiación de las que
movilizar recursos para lograr
independencia y estabilidad, así como
para reducir su exposición al riesgo (por
ejemplo, si un donante retira su apoyo). 

PIENSE EN DIVERSIFICAR 

MULTILATERAL 

GUBERNAMENTAL

FUNDACIONES PRIVADAS

FUNDACIONES PÚBLICAS

FINANCIADORES DEL MOVIMIENTO

Hay muchas opciones
para explorar; todo
depende del contexto
y la situación
específicos de su
organización. 

ONG LOCAL

DONACIÓN INDIVIDUAL
AYUDA MUTUA

DONACIONES CORPORATIVAS

¿CUÁL ES LA COMBINACIÓN DE
DIVERSIFICACIÓN ADECUADA PARA USTEDES?

Ten clara la visión a largo plazo y cuáles
son sus fuentes de ingresos y montos
actuales.

1.

Evalúa el contexto y considera todas tus
opciones de recaudación de fondos.

2.

 Haz planes y comienza a construir tu
propia combinación de ingresos.  

3.

Monitorea tu progreso y mantén el
impulso: ¿Dónde estás ahora y dónde
quieres estar?

4.

Piensa: ¿Qué tan dependiente es
usted de una fuente de ingresos?  
Recomendamos mantener la
dependencia de cualquier fuente
de apoyo en un 20% o menos.



Multilateral 

Hola, ¡somos Primavera!

Relaciones con 
los donantes 

“Sigue a los líderes”: ¿qué revelan los
portavoces del potencial financiador
sobre sus prioridades y los valores?

Considera la teoría de cambio y la
estrategia del financiador. 

Toma nota de los instrumentos de
financiación y los montos de
financiación.

Encuentra las conexiones: ¿a
quién conoces que pueda
presentarlos?

Para movilizar nuevos tipos de recursos
financieros es necesario cultivar relaciones
sólidas con los financiadores. Estas
relaciones pueden ser transaccionales
(basadas en contratos, cumplimiento y
resultados) o transformacionales
(construidas sobre la confianza en torno a
una misión y una estrategia compartidas a
largo plazo). ¡Se necesitan ambas! 

RecopilA más datos en menos tiempo
con ESTAS preguntas ENFOCADAS

Revisa sus prioridades y líneas
presupuestarias.

¿Cómo puedes mantener viva
la llama con tus donantes
actuales y, al mismo tiempo,
transformar las conexiones
frías y generar nuevas, más
cálidas?

Nuestro Programa de Innovación
Financiera y Resiliencia (FIRE), aclamado
mundialmente, ha apoyado a cientos de
organizaciones para fomentar con éxito
capacidades de recaudación de fondos

orientadas a la misión.

Prospección inteligente HOLA, ¡SOMOS SPRING!

springstrategies.org/fire


