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Captar recursos para os trabalhos de
justiça social e climática pode ser instável
e imprevisível. A maioria das organizações
precisa de múltiplas fontes de financiamento
para mobilizar recursos, para conseguir
independência e estabilidade, bem como
reduzir sua exposição ao risco (por exemplo,
se um doador deixar de apoiar).

PENSE EM DIVERSIFICAR 

MULTILATERAL 

GOVERNAMENTAL

FUNDAÇÕES PRIVADAS
FUNDAÇÕES PÚBLICAS
FINANCIADORES DE MOVIMENTOS/REDES

Há muitas alternativas a
explorar; tudo depende
do contexto e da
situação específica da
sua organização.

ONGIS

DOAÇÃO INDIVIDUAL
AJUDA MÚTUA

DOAÇÃO CORPORATIVA

QUAL É A COMBINAÇÃO ADEQUADA
DE DIVERSIFICAÇÃO PARA VOCÊ? 

Tenha clareza sobre sua visão de longo
prazo e entenda sua composição atual de
receitas. 

1.

Avalie o contexto e considere todas as
suas opções de captação de recursos. 

2.

Faça planos e comece a diversificar suas
receitas. 

3.

Monitore seu progresso e mantenha o
impulso: Onde você está agora e onde
quer chegar?

4.

Considere: quão dependente você
está de uma única fonte de receita?
Recomendamos manter o nível de
dependência em 20% ou menos de
qualquer uma das fontes de apoio.



Multilateral 

Hi, we’re Spring!

Relacionamento 
com doadores: 

FRIO, MORNO OU QUENTE?

"Siga as lideranças": o que os porta-
vozes do(a) potencial doador(a)
revelam sobre prioridades e valores?

Considere a teoria de mudança e
a estratégia do(a) doador(a).

springstrategies.org/fire

Observe os instrumentos e os
valores de doação.

Encontre as conexões: quem
você conhece que poderia
fazer te apresentar?

Mobilizar novos tipos de recursos significa
cultivar relacionamentos fortes com os
doadores/apoiadores. Esses
relacionamentos podem ser transacionais
(baseados em contratos, conformidade e
entregas) ou transformacionais
(construídos baseados na confiança, missão
e estratégia compartilhada a longo prazo).
Você precisa de ambos!

reúna mais dados em menos tempo 
com estas perguntas orientadoras

Analise as prioridades e as linhas
orçamentárias deles

Como você pode manter a
chama acesa com seus
doadores atuais, enquanto
transforma relacionamentos
frios em mornos e os mornos
em quentes?

Nosso programa de Inovação e
Resiliência Financeira (FIRE) reconhecido

globalmente tem apoiado centenas de
organizações a desenvolver com sucesso

suas capacidades de captação de
recursos orientadas pela missão

Prospecção Inteligente OLÁ, SOMOS A SPRING


